


講師による個別経営相談

第一講座 13:00～13:50

船井総研が「2015年の賃貸市場」を大予測！
夢と希望のある経営を目指して！
2015年、ついに日本の世帯数は減少へ。更に、少子高齢化、新築着工戸数の減少、外国
人流入の加速、都市部の人口集中、管理業の法制化、滞納保証会社登録制度…。賃貸管理
市場が抱える諸問題の中で、夢と希望の持てる、賃貸管理会社が2015年以降も継続、発
展していくために、既存の賃貸管理業の枠に捉われない業態、やり方、あり方などあらゆる
観点から、船井総研のマーケティング理論に基づき、2015年以降の賃貸管理市場の動向
を示します。

（株）船井総合研究所　チームリーダー　松井 哲也
不動産業（賃貸・売買仲介、管理業

務）の業績アップを手がけている。

地域密着型・賃貸管理からの業績

向上モデルを得意としている。空

室対策、顧客満足型管理システム

等を切り口に、リーダー育成・強い

組織等、質的向上を掲げ、管理

シェアUP・生産性向上を目指した

現場実践支援は定評である。 

講師紹介

第三講座 16:30～17:20

激動の2015年を勝ち残る～
ビジョナリー型感動創造企業のつくり方
＊不況期をチャンスと捉える社長は今、何を考え実行をしているのか？
＊人口減少時代に儲かる！ビジネスモデル設計づくりのポイント
＊強い！営業組織づくりに必要な条件とは？
＊今、伸びる会社の特徴とそこから学ぶべきこと

（株）船井総合研究所　取締役執行役員　戦略プロジェクト本部長

五十棲 剛史 船井総研を代表する看板トップコンサルタント。「イソ

ズミマジック」と呼ばれるほど短期間で各社の業績を

みるみる向上させている。これまで手がけたクライア

ント数は２５０社を超え、業界でも注目の会社を多数手

がける。コンサルタントらしからぬ風貌、スマートなス

タイル。先生と呼ばれることが嫌い。社内でただ一人

ビジネスプロデューサーを名乗る異端児。自由な発

想、独創的視点、即断即決を信条にスピードと直感力

が最大の武器。

講師紹介

第二講座 14:00～16:20

賃貸管理業の将来ビジョンと２０１５年を見据えた成長戦略！

11:00～12:00

17:40～18:40 当日枠 4社様限定

「魅力ある人財づくり」を基本とする
”理念経営”の実践

（株）マイハウス 代表取締役　根本 実 氏
「魅力ある人財づくりがマイハウスの企業風土」。社員の成長＝会社の

成長がお客様に感動を与える！永続する企業を目指し、時代の変化、顧

客の変化にも闘える自立した考える社員の育成に徹底して取り組む。

その根底には、社長の価値観を常に浸透させるべく、理念（あり方）経営

があった。創業以来、増収・増益を継続し、生産性向上も図る。

顧客中心主義経営でお客様を
ファンにする「新しい貸し方TOKOシステム」

㈲東郊住宅社 代表取締役　池田 信 氏
徹底して顧客満足を追及し、オーナー、入居者の公平なビジネスをサ

ポートする、賃貸管理市場を変える管理システムを構築。競争が厳しい

市場の中で、他社との差別化を実現し、９６％という高い入居率を始め、

高紹介率・契約率を実現している。

お申し込み方法：別紙のお申し込み用紙にご記入の上、ＦＡＸにてお申し込みください

PART 2

PART 1

解　説
（株）船井総合研究所
グループマネージャー

谷内 広昭

住宅・不動産業界に特化してクライアントの経営
企画部門を担う。量的拡大から質的成長への転換
を推進し、主に「人と組織づくり」を得意とする。企
業は人なりの原点に立ち、技術的なことより、もの
の考え方を成長させる経営をサポート。

講師紹介

強みや長所を伸ばし、他社と差別化しながら
それぞれの「理想な姿」を描き、それに向
かって挑戦し続ける二人の経営者をゲスト
講師にお迎えします。激動の今、そして
2015年以降を成長・進化・永続し続けてい
くために今何をすべきか？改めて問われる賃
貸管理会社の存在意義。新たな時代に相応
しい顧客が求める価値を創造し、これに対応
する経営システムをどのような観点から変
革していくのか、経営革新の内容について事
例を交えながらズバリご提案いたします。是
非、貴社の明日の「元気」と未来の「将来ビ
ジョンと成長戦略」につなげてください。



開
催
要
項

お問い合わせ・
お申込み

●申込みに関するお問合せ ： 川崎（カワサキ）・鴻村（コウムラ）　●内容に関するお問合せ ： 一之瀬（イチノセ）
0120-941-620（平日 9：30～18：00) 0120-974-222（24時間受付中）ＴＥＬ ＦＡＸ

お申込み専用

日時・会場 お申込み多数により、やむを得ず会場を変更する場合がございますので、会場は受講票にてご確認ください。また最小催
行人数に満たない場合、中止させていただくことがございます。尚、中止の際、交通費の払戻し手数料等のお支払いはい
たしかねますので、ご了承ください。

東京
会場 開始

▲

13：00～終了

▲

17：30　（受付 12：30より）
（株）船井総合研究所 五反田オフィス

JR「五反田」駅西口より徒歩12分

開催時間

●ご参加料金のお振込は、開催日の１週間前までにお願い致します。　●お振込手数料はお客様のご負担とさせていただきます。　●ご参加を取り消される場合は、開催日より３営業日
（土・日・祝除く）前の１７時迄にお電話にて下記申し込み担当までご連絡くださいますようお願い致します。それ以後のお取消しの場合は、キャンセル料として参加料の５０％、当日のキャンセ
ルおよび無断欠席の場合は、１００％をキャンセル料として申し受けますのでご注意ください。　

受講料

お振込先
※お振込み口座は当セミナー専用の振込口座となっております。 本年度より従来の振込口座から変更しておりますのでご協力お願い申し上げます。

三井住友銀行（０００９） 近畿第一支店（９７４） 口座番号（普通）№５７８５４０４  口座名義 （株）船井総合研究所 セミナー口お振込み先

▲

下記口座に直接お振り込み下さい

下記のFAX送信用お申込み用紙をご利用下さい。お申込み
方法 お申込みいただきました後、連絡担当者様宛てに郵便にて 受講票 と 会場の地図 をお送りいたします。

万一1週間前までにお手元に届かない場合は、下記申し込み担当者までご連絡ください。

カ）フナイソウゴウケンキュウショ　セミナーグチ

会社住所

HP http://

御社の
営業状況

@E-mail

〒　　　

フリガナ 役職

社員数年商創業

西暦　　　　　　　　　　　　　　年 百万円 名

フリガナ年齢

フリガナ 役職 年齢

役職 年齢

1

3

2

ご連絡
ご担当者

フリガナ 役職 年齢

（　　　　　　　　　）

（　　　　　　　　　）

TEL

FAX

会社名

フリガナ

代表者名

フリガナ 役職

〒　　　

年齢

お問い
合わせNo.５０９４０４ＦＡＸ：0120-974-２２２賃貸管理業経営者フォーラム2009in東京

業 種

コウムラ

鴻村担
当

【ニーズまたはご相談内容】

※どちらかにチェックをお願い致します。
※やむをえず連絡を差し上げる場合がございます。その際はご了承ください。FAXでのお申込み後、弊社から［FAX到着確認の電話］を 希望する 希望しない

ラインサポートチーム

宛

100名様限定

ご参加者
お名前

カワサキ

川崎・

ご希望の
時間

15,750円／一名様（税込）受講料

＊尚、個別相談会はFAXの先着順と
  させて頂きますのでご了承ください。

2009年

12月10日（木）

□当日午前１1：００～１2：0０　　□当日１７：40～１８：40
□後日 月　　日　　時第１希望 月　　日　　時第2希望 月　　日　　時第3希望

上記の課題解決に向けて、本セミナーにご参加される方に限り、無料でコンサルタントとの個別相談会を企画しています。
無料個別相談をご希望の方は、ご希望の時間（午前・午後・後日）に□を付けてください。

※ご参加者様の人数は一社3名様までとさせていただきます。

21,000円 ※『FUNAIメンバーズPlus』の会員様は20％OFFでご購入いただけます（お試期間を除く）。　※商品は代金引換
にて発送いたします（送料・代引手数料は弊社負担）。　※商品の発送は1月下旬を予定しておりますが、諸事情によ
り遅れる場合がございます。　※代金引換時の受領伝票が領収証となります。　※ＣＤは音声のみの収録です。

当日どうしても
参加いただけない方のために

消費税
送料込み講演収録CD&テキスト

弊社会員組織（ご入会中の弊社研究会があれば○印をお付け下さい）
●フナイトップリーダークラブ（旧コスモストップリーダークラブ、旧エリアネットクラブ）　　●FUNAIメンバーズＰｌｕｓ　　●長所伸展クラブ（SHIPSクラブ）　　●その他各種研究会（　　　　　　　　研究会）

長所伸展クラブ(SHIPSクラブ)会員ご利用券……ご使用になる「長所伸展クラブご利用券」の枚数10,500円×(　　　　　　　　枚)

※長所伸展クラブ会員様は、ご参加にあたってご使用になる「長所伸展クラブ会員ご利用券」の枚数を必ずご記入になり、セミナー当日、ご利用券を会場受付にお持ち下さい。また、参加料金とご利用券の差額がある場合は、差額分をお振込みくださいますようお願い申し上げます。

CD＆テキストお申込み
※音声のみ収録となります。

□申し込む CD（　　　　　　　　　セット）

現在、貴社の最大の課題は何ですか？

F5431
スタンプ


